Plano de Marketing - um modelo
Um plano de marketing é uma ferramenta que ajuda - e obriga a pensar de forma estruturada, como você vai publicizar e vender seus produtos e serviços. Quando  escreve seus planos tendem a ser mais reais e aptos para utilização.
Você encontra:

1. Plano de acção para as actividades de vendas e marketing
Neste modelo você deve escrever como vai gerir a comercialização no seu negócio mês a mês. Pode ter uma descrição subjacente das suas actividades numa outra folha de papel. Quando todos os meses forem preenchidos,  terá uma boa visão de como promover seu negócio.
2. Calendário que mostra o què e quando as actividades terão lugar
Este modelo centra-se sobre o que você quer fazer e quando vai fazê-lo.Sempre ajuda colocar as datas das actividades se quiser conseguir fazê-lo. Quando preenchido, poderá ver se  tem os recursos para executar seus planos. Se o seu plano de marketing não é demasiado complexo  você pode faze-lo com o plano de acção e deixar de fora do calendário.
Exemplo:
 Plano de acção para as vendas- e actividades de marketing, 2012.
- Exemplo de uma empresa grossista de artes decorativas e utensílios de cozinha
	Mês
	Actividade que iremos implementar
	Prazo
	Responsável

	Janeiro
	- Antes do final de janeiro uma reunião com um dos maiores retalhistas de arte decorativa e cadeias de utensílios de cozinha deve ser configurado de modo a estabelecer um concepto loja em loja.
- Actualizar sítio web (cada mês)
	31/1
	Oscar
Helia

	Fevereiro
	 - Participar na feira nacional de artes decorativas e utensílios de cozinha.Passos de vendas ordenados e abertos. 
- No discurso de vendas: "Dê-nos o seu cartão de visita e participe na competição - e receba o Boletim Informativo" 
- Estabelecer duas festas em casa onde nossos utensílios de cozinha e alimentos Vijay se encontram 
- Todos os contactos da feira do comércio devem ser contactados e reuniões devem ser marcadas. Meta: 50% vão comprar connosco 
- Actualizar sítio web
	2/2
15/2

27/2
	Oscar
Helia
Helia
Oscar
Helia

	Março
	- O Módulo de Boletim Informativo deve ser comprado para o nosso sitio e clientes existentes colocados no banco de dados do boletim - se tivermos sua permissão. 
- Actualizar sítio web
	30/3

30/3
	Helia
Helia

	Abril
	 -Artigos de Relações Pùblicas (RP) são enviados para jornais e revistas provinciais sobre a nossa nova série de faca de cozinha gourmet 
- Acompanhamento dos artigos de RP - chamar os jornais e revistas 
- Actualizar sítio web
	20/4

30/4
	Helia
Oscar
Helia

	Maio
	-Analisar a base de dados e encontrar clientes que tenham comprado menos de R$ 750. Contactá-los para mais vendas ou removê-los da base de dados. Objetivo: Não perca tempo com ladrões de tempo " 
- Organizar sessão de fotos para novo catálogo 
- Actualizar sítio web
	30/5
20/5
	Helia
Oscar
Helia

	Junho
	- Concepto para "presentes de Ano Novo" deve ser investigado - foco em negócios locais 
- São preparadas vendas de Ano Novo e de Natal. 
- São enviadas aos clientes Boletim Informativo sobre Ano Novo e as vendas de Natal 
- Actualizar sítio web
	25/6
30/6
	Oscar 

Oscar 

Helia 
Helia

	Julho
	- Actualizar sítio web
	
	Helia

	Agosto
	- Artigos de RP sobre a nossa nova sèrie de facas de cozinha gourmet são enviados para as revistas nacionais  
- Acompanhamento dos artigos RP - chamar a revistas 
- Actualizar sítio web
	20/8
30/8
	Helia 
Helia
Helia

	Setembro
	-Analisar o efeito do boletim informativo. Podemos fazer melhor e criar vendas extra? 
- Analisar sítio. Quantos visitantes? O que eles lêm? Será que compram produtos ou cadastram-se no Boletim? 
- Actualizar sítio web
	30/9
	Helia 
Helia
Helia

	Outubro
	- Envio do boletim informativo sobre as vendas do Ano Novo e  Natal aos clientes
- Actualizar sítio web
	25/10
	Oscar
Helia

	Novembro
	- Preparar catálogo para 2013
- Preparar feiras para  2013
- Actualizar sítio web
	30/11


	Oscar
Oscar
Helia

	Dezembro
	- Catálogo para 2013 pronto para
- Actualizar sítio web
	15/12
	Helia
Helia


Calendário que mostra o què e quando as actividades terão lugar, 2012
- Exemplo de uma empresa grossista de artes decorativas e utensílios de cozinha
	Actividades
	Jan
	Fev
	Mar
	Abr
	Mai
	Jun
	Jul
	Agosto
	Set.
	Out.
	Nov.
	Dez.

	Loja em Loja 
	X
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Feira Comercial  2012 
	X.
	X
	
	
	X
	
	
	
	
	
	
	

	Festa em casa
	
	X.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Acompanhamento Feira
	
	X
	X
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Contacto com o fotografo
	
	
	
	X
	
	
	
	
	
	
	
	

	Artigos de RP aos jornais locais
	
	
	
	X
	
	
	
	X
	
	
	
	

	Acompanhamento de artigos
	
	
	
	x
	
	
	
	X
	
	
	
	

	Anàlise da base de dados
	
	
	
	
	X
	
	
	
	X
	
	
	

	Planificar Ano Novo e Natal 
	
	
	
	
	
	X
	
	
	
	X
	
	

	Actualizar sìtio web
	X
	X
	X
	X
	X
	X
	X
	X
	X
	X
	X
	X

	Analisar Boletim Inform. e sìtio web 
	
	
	
	
	
	
	
	
	X
	
	
	

	Enviar Boletim Informativo
	
	
	
	X
	
	X
	
	X
	
	X
	
	

	Catàlogo 2013 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	X
	X
	X


Plano de acção para as vendas e actividades de marketing,201x
	Mês
	Actividade que vamos implementar:
	Prazo
	Responsàvel

	Janeiro 
	- xxx

- yyy
	
	

	Fevereiro
	- 

- 
	
	

	Março
	- 

- 
	
	

	Abril
	- 

- 
	
	

	Maio
	- 

- 
	
	

	Junho
	- 

- 
	
	

	Julho
	- 

- 
	
	

	Agosto
	- 

- 
	
	

	Setembro
	- 

- 
	
	

	Outubro
	- 

- 
	
	

	Novembro
	- 

- 
	
	

	Dezember
	- 

- 
	
	


Comentàrios:

Calendàrio que mostra o què e quando as actividades terão lugar, 201x 
	Actividades
	Jan.
	Fev.
	Mar.
	Abr.
	Mai
	Jun
	Jul
	Ago.
	Set.
	Out.
	Nov.
	Dez.
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